
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
  
 
 
 
 
 
 

ไมรูวาจะเริ่มตนอยางไรในการเจรจาตอรอง 
เจรจาเมื่อไร ไมเคยสําเร็จ หรือเสียเปรียบตลอด 

ตํารามมีาก ในชีวิตจรงิ ประยุกตใชไมไดพบแต Win-lost หรือ 
Lost-win ไมพบ win-win SUCCESS 

ทานจะไดพบกับหลักการณท่ีปฎิบัติได งายๆ ท่ีถูกกลั่นกรองมากวา 18 ป ของปรมาจารยระดับโลก 
ทําใหทานสามารถรูเทคนิคท่ีใชไดผลทันที และสามารถฝกฝนใชไดตลอดไป 

(หลักสูตร 1 วัน เวลา 9:00-17:00น.) 
 

ทานจะไดเรียน 
- การวางแผนในการเจรจาตอรอง        - การเตรียมตัวกอนเจรจาตอรอง        - การเรียนรูคูสนทนา 
- การใชหลักการ win-win for Success    - การไดฝกปฎิบัติจริงในหองเรียน 
- ทานจะไดทราบถึงตัวอยางจริงในการปดการขายทางโทรศัพทกวา 100,000 บาทภายใน 5 นาที 
- การใหลูกคาโอนเงินใหกอนสงของไปจริง 

- การสรางมิตรภาพกับคูเจรจาตอรองท่ีเปนคูคากันไดตลอดชีวิตและอื่นๆ อีกมากมาย 
- เปนหลักสูตรท่ีรวมหลกัการ กลยุทธ ศิลปะ ความน่ิมนวล สนุก ในการเจรจาตอรอง 

วิชาน้ีเหมาะสมสําหรับ เจาของธุรกิจ นักการตลาด ผูบริหาร นักขาย คนที่รักความกาวหนา รักการเรียนรู 
เปนวิชาระดับสูงสําหรับทานที่ทานจะไดความรู ประสบการณ ไดฝกจริงอยางเต็มที่ 


